Scheda Franchising

Nome

Claro Italia

Descrizione

Claro ¢ il marchio che in Italia firma negozi fuori dall’ordinario: aperti, sempre
accessibili, simpatici, accoglienti, altamente competenti, attenti al
cambiamento e alle esigenze del cliente.

Se cerchi un lavoro che unisca al profitto uno stile riconoscibile, valore
— — sociale e cura delle persone. Scegliere di aprire un negozio di ottica & una
scelta vincente. Oltre il 60% della popolazione italiana porta occhiali ed il
fatturato nel settore in Italia & costantemente in crescita. Entrare in una
organizzazione in franchising significa non essere piu soli, bensi poter
contare su un gruppo di persone che lavorano per te come in una grande
azienda, ma che nessun singolo negozio potrebbe mai permettersi.

Claro ¢ il franchising che fa per te.

UNO STILE DI VISTA

Marchio in franchising Claro
Azienda proprietaria Claro Italia srl
g Citta Sede operativa Perugia
E Provincia sede operativa Perugia
_5 Regione Sede operativa Umbria
E Anno fondazione 2008
Anno avvio Franchising 2009
Anni di attivita in franchising 10 anni
g :g Strutture operative proprie in Italia 1
o 'g Strutture operative proprie all'estero 0
g g Strutture operative affiliate in Italia 31
g 'E Strutture operative proprie all'estero 0
03) 3_ Totale strutture 32
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Sull’investimento

Sull'offerta

Sulla location

Fatturato annuo a regime (stima)

Scheda Franchising

140.000.00

Diritto d'ingresso

7.500 euro

Facilitazioni di pagamento

si grazie anche all'accordo con una societa
finanziaria che consente di disporre dei beni
necessari per avviare la propria attivita in
franchising senza dover impegnare capitale proprio

Royalties

no

Altri importi richiesti

2% annuo sul fatturato fondo nazionale pubblicita

Anni durata contratto 5
Pubblicita a livello nazionale Si
Pubblicita a livello locale Si
Assistenza in loco in fase di apertura si
Assistenza per la durata del contratto
Fornitura arredamento Si
Fornitura attrezzature Si
Formazione Si
Manuale operativo Si

Esperienza affiliato

ottico abilitato

Personale necessario per punto vendita

1
Mg minimi per punto vendita 40 m2
Zona in esclusiva Si
Tempo di apertura (stima) 6 mesi
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Scheda Franchising

prodotti/servizi 1 Montature da vista
del punto vendita 2 Montature da sole
3 Lenti oftalmiche
4 Lentia contatto e liquidi
5 Accessori per la vista
i punti di forza 1 Nessun vincolo di acquisto minimo
2 Ricerca & Sviluppo/ 360°
Claro compie continue ricerche di mercato e piani di
sviluppo del business, monitorandolo costantemente, lasci
3 Marketing territoriale dedicato
4 Affiancamento formazione e supporto in ogni fase del
rapporto
S Prodotti in esclusiva incomparabili nel mercato
6 Riduzione del rischio di impresa
7 Originalita e Indipendenza
Avere un Brand esclusivo, non comparabile all'interno del
mercato dell’ottica.
8 Economie di scala
Claro da la possibilita con equi investimenti di competere a
tutti i livelli di mercato.
9 Esperienza e supporto
Il franchisee accede all’esperienza di Claro nella gestione
manageriale ed amministrativa.
10

Esclusiva territoriale
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